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BUSINESS ACADEMY EVROPA
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Lenka Erlebachova
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USPESNE ABSOLVOVALA

dvoudenni kurz I. stupné - zaklady realitnich a obchodnich dovednosti
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Rozsah skoleni
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EVROPA realitni kancelafr, Eticky kodex
Zakladni pojmy vztahujici se k nemovitostem
Smluvni vztahy a procesy
Obchodni komunikace s klientem na nabéru zakazky
Prodejni rozhovor
Metodika telefonovani
Zvladani argumentu
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V Praze dne 10. 10. 2019
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Tomas Firtik
Reditel pobockove sité
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